TÉRMINOS Y CONDICIONES PARA RESELLERS 
LION TV PREMIUM 


REVENDEDORES DEL SERVICIO 


1. Todo revendedor de nuestra plataforma, se compromete en vender tanto créditos, paneles o servicio 
al valor publicado en nuestros canales informativos. 


2. Vendedor que sea descubierto en alguna mala práctica, como estafa a clientes, vender a precios por 
debajo de lo establecido, será sancionado él y sus clientes, hasta con la eliminación del panel y de las 
cuentas de sus clientes, sin previo aviso. 


3. El mínimo de compra de créditos para nuevos revendedores es 10+2 unidades, que vencen en 2 meses. 


4. Los créditos de arranque como nuevo Reseller, vencerán por una simple y sencilla razón, nosotros 
buscamos gente con ganas de crecer, es por eso les damos 2 meses para que pasen la prueba de fuego 
en nuestro servicio. 


5. Los nuevos Resellers, tendrán la oportunidad de optar a una Super Promoción de créditos, cuando la 
deseen durante los primeros 2 meses de arranque en nuestro servicio. 


6. Los Resellers ya incorporados tendrán la oportunidad de gozar de la Super Promoción de créditos una 
vez al mes, ósea el día 15 de cada mes. 


7. Los Revendedores que ya forman parte de nuestra empresa y tengan el mínimo de 5 clientes activos 
mensuales, sus créditos asignados no van a vencer. 


8. Todo vendedor debe tener como mínimo 1 crédito para poder generar un demo. 


9. Prohibido crear usuarios, con patrones de nombres similares como usuariol1, usuario2, usuario3, se 
toma como una mala práctica de ventas y mala distribución, eso se presta para que ustedes vendan por 
pantallas a varios clientes y eso está penalizado en nuestro servicio. 


10. Cada cuenta debe ser entregada a un solo cliente final, si encontramos anomalías, como distribuir 
una cuenta a varias personas, el panel de revendedor y todos clientes serán eliminado, sin previo aviso. 


11. Panel que se observe con O créditos se suspenderá, si dentro de los 7 días no recarga créditos, se 
tomará como abandono del servicio. 


12. Todo Reseller, puede vender nuestro servicio con su propia marca, pero sus valores deben ser igual 
o superior al original. 


13. Todo vendedor se compromete en cuidar el servicio y de denunciar a cualquier otro vendedor que 
no cumpla los términos y condiciones de los vendedores. 


14. Paneles creados y que no tengan ingreso en más de 15 días, se bloqueara, hasta que se comunique 
con su distribuidor para excusarse el porqué de su NO actividad. 


15. Al retirarse del servicio, pierde todo el derecho a solicitar contenidos o reparación de canales y de 
mantener activo a sus clientes. 


16. Prohibido vender 6 y 12 meses, aquellos Revendedores que son nuevos en el servicio, sus cuentas 
serán baneadas por completo, sin derecho a reclamo. 


17. Super Resellers, nosotros como servicio nos comprometemos a hacer Creditback, de los créditos que 
ustedes den como regalia a sus Resellers, solicitar información a su superior. 


Doble Promoción de Créditos /Nuevos Resellers/1 vez al mes para ya establecidos 


10+2 = 35$ 

15+3 Gratis = 49.5$ 
25+5 Gratis = 75$ 
50+10 Gratis = 135$ 
100+20 Gratis = 240$ 
200+30 Gratis = 420$ 
300+40 Gratis = 540$ 
500+60 Gratis = 750$ 


GEKKE BEgB 


Promociones permanentes. 


10 = 355 

15+1 Gratis = 49.5$ 
25+2 Gratis = 75$ 
50+5 Gratis = 135$ 
100+10 Gratis = 240$ 
200+15 Gratis = 420$ 
300+20 Gratis = 540$ 
500+30 Gratis = 750$ 


GEgKggoBgnaaB 


NOTA: Es posible la venta de 1,000 créditos solo a Super Resellers Mayoristas, que 
veamos sus paneles con mucha actividad, deberán solicitar revisión y aprobación del 
admin. 


ASPECTOS PARA MEJORAR LA CALIDAD DE SERVICIO 
1. Ser soporte técnico de sus clientes, entiéndase como clientes finales y vendedores bajo su cargo. 


2. Si un cliente suyo o vendedor, le realiza un reporte, primero comprobar y si este es real, esto implica 
que se debe revisar el reporte de su parte antes de enviarlo al grupo o persona encargada de solucionar. 


4. No reportar a su distribuidor si usted no ha revisado el caso, recuerden ustedes son los filtros antes de 
llegar al soporte. 


3. Compartir a sus clientes los formatos de reportes establecidos, para que de una vez ellos envíen ya 
ordenado el inconveniente, este debe incluir, el nombre exacto del contenido, carpeta y evidencia de la 
anomalía. 


4. Todos tienen derecho a solicitar se agregue contenido, siempre y cuando nos envíen la caratula 
correspondiente a la solicitud. 


5. No Realizar pedidos de contenido, que sean Estrenos, ya que eso siempre lo subimos a medida está 
disponible. 


6. Esperar por lo menos 7 días una vez se haya solicitado agregar un contenido, es el tiempo máximo de 
respuesta y búsqueda, si pasado ese tiempo no se sube, descarten la solicitud por que no se encontró. 


BIENVENIDOS 


